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Ventes

Mes phrases de vente

Une proposition a chaque moment du repas. Ecrivez vos phrases, puis répétez-les avant le service.

Une phrase par moment

Moment Ce que je propose Ma phrase
EXEMPLE [e . . ; g
fr— Chantilly maison, 150 € « VVous voulez de la chantilly maison par-dessus ? »

Un apéritif par personne et

L'attente R
un plat a partager

La commande Un supplément sur la star

Le plat Une boisson conseillée

Le dessert

Seulement si la table n'est
pas revendue dans les 15 a
20 min

Le café, le
digestif

Mon arbre des saveurs : la famille, le golt, puis ce qui s’en rapproche le plus

Ce que je propose de la carte

Famille sans parler du prix
Cidre Doux

Cidre Brut

Vin Sucré

Vin Sec

Vin Plus tannique

Biére

Sans alcool

Le suivi de mes suppléments (une semaine)

Ventes en

Part qui dit oui m

Supplément tables ou assiettes Oui oui + proposé x 100 m oui x prix

EXEMPLE Chantilly
. 100 30 30 % 150 € 45 €
maison

Un samedi au premier service, ne proposez pas le café : une table de 4 de plus a 30 € par client (120 €) vaut bien plus que quatre
cafés (=10 €).
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